	BUSINESS PLAN
Neoimprenditore:

nato a _________il ________, residente a

Attività:

Ditta:


Parte 1 – L’IDEA IMPRENDITORIALE

1.1  - Il perché dell'idea imprenditoriale

1.2  - L’imprenditore

1.3  - Obiettivi del progetto: Mission e Vision

(Per compilare al meglio questo capitolo consulta la “Guida alla creazione d’impresa” da p. 15 a p. 19)
Parte 2 – ANALISI DI FATTIBILITA’

2.1 - Il prodotto/servizio 

2.2 - Definizione del mercato (dimensioni/clienti/posizionamento/prospettive)

2.3 - Analisi della concorrenza e punti di forza rispetto ai concorrenti

2.4 - I fornitori

2.5 - Il prezzo

2.6 - Il piano di marketing

2.7 - La forma giuridica, la compagine sociale (o il titolare), i dipendenti e la struttura organizzativa
(Per compilare al meglio questo capitolo consulta la “Guida alla creazione d’impresa” da p. 21 a p. 68)

Parte 3 – ANALISI ECONOMICO-FINANZIARIA

3.1 - Piano degli investimenti

3.2 - Fonti di finanziamento

3.3 - Il conto economico preventivo 

3.4 - Il piano dei flussi di cassa (Cash Flow) 

3.5 - Commento ai prospetti previsionali
(Per compilare al meglio questo capitolo consulta la “Guida alla creazione d’impresa” da p. 71 a p. 88)
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ANALISI ECONOMICO-FINANZIARIA




3.1 – PIANO DEGLI INVESTIMENTI
Beni ad utilità pluriennale materiali ed immateriali (Impianti, Macchinari, Attrezzature, ecc.)

	Descrizione del bene


	Costo di acquisto del bene
	Durata utile
	Quota amm.to

	
	1°anno
	2° anno
	3° anno
	numero anni
	annua

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	T O T A L E


	
	
	
	
	


3.2 - FONTI DI FINANZIAMENTO

	Fonti di Finanziamento
	201x
	201x+1
	201x+2

	Capitale (mezzi propri)
	
	
	

	Prestiti infruttiferi da soci
	
	
	

	Contributi a fondo perduto
	
	
	

	Finanziam. Agevolato
	
	
	

	Finanziam. bancario
	
	
	

	Debiti vs/fornitori
	
	
	

	Affidamenti bancari utilizzati
	
	
	

	Autofinanziamento

(utili+amm.ti)
	
	
	

	TOTALE
	
	
	


3.3 - CONTO ECONOMICO PREVENTIVO

	DESCRIZIONE
	1° ANNO
	2° ANNO
	3° ANNO

	 FATTURATO (A)
	
	
	

	 Riman. Iniz.
	 
	
	

	 + Acquisti merci
	
	
	

	 - Riman. Finali merci
	
	
	

	 = Consumi merci (B)
	
	
	

	 
	 
	
	 

	 COSTI GENERALI (C)
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 + Spese auto (bollo, assicurazione, benzina)
	 
	 
	 

	 + Spese varie (abbonamenti riviste, quotidiani, postali, cancelleria, manut., ecc.)
	
	
	

	 + Stipendi e paghe e TFR
	 
	 
	 

	 + Spese condominiali e affitto
	 
	 
	 

	 + Assicurazioni (INAIL, INPS)
	 
	 
	 

	 + Compensi collaboratori
	 
	 
	 

	 + Compensi a soci o imprenditore
	 
	 
	 

	 + Telecom/Enel ecc.
	 
	 
	 

	 + Spese commerc. Pubblicità
	 
	 
	 

	 + Tassa rifiuti, CCIAA, ecc.
	
	
	

	 + Consulenti, commercial.
	 
	 
	 

	 + Spese banca
	
	
	

	 + Ammortamenti
	 
	 
	 

	 = COSTI GENERALI (C)
	
	
	

	 UTILE OPERATIVO  (A-B-C)
	
	
	

	 - Oneri finanziari (Int. Passivi) (D) 
	
	
	

	 + Proventi Finanziari (Int. Attivi) (E)
	 
	 
	 

	 = UTILE LORDO (A-B-C-D+E)
	
	
	

	 - Imposte e tasse
	
	 
	 

	 = UTILE NETTO
	 
	 
	 


3.4 – IL PIANO DEI FLUSSI DI CASSA (CASH FLOW)

	FLUSSI DI CASSA  PREVISTI
	Gen
	Feb
	Mar
	Apr
	Mag
	Giu
	Lug
	Ago
	Set
	Ott
	Nov
	Dic
	TOT

	SALDO INIZIALE ENTRATE(finale mese preced.) :
	
	+ 20
	-40
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-    Da versamento soci o imprenditore
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-    Da clienti per vendite
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-    Da finanziamenti o contributi a f.do p. o da terzi
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTALE ENTRATE
	100
	60
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	USCITE:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Immobilizzazioni Immateriali
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Immobilizzazioni Materiali
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Allacciamenti ENEL…
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Ristrutturazione locali
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Cauzione affitto
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Acquisti da fornitori di materie I° , prodotti finiti o materiali di consumo
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Assicurazioni
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  INAIL, INPS
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Affitti passivi e relative spese
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Spese auto o viaggi
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Spese rappresentanza
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Collaboratori esterni
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Utenze (Luce, Telefono, Gas)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Commercialista, consulenti
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Cancelleria, postali, abbonamenti…
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Tasse varie (Comunali, CCIAA…
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Pubblicità
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Compensi a soci o imprenditore
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Stipendi e salari
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	-  Altre uscite di cassa
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTALE USCITE
	80
	120
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	SALDO 1 (differenza Tra tot. Entrate e tot. Uscite)
	+ 20
	-40
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


3.5 - Commento ai prospetti previsionali
Data e firma del Legale Rappresentante

