
 

ALLEGATO: 

FASE 1 - PROGRAMMA E DATE PERCORSO FORMATIVO  

 

  

1 Marzo 2016: 9.00/13.00 – 14.00 /18.00 

Sede CCIAA - Marghera 
Introduzione al percorso Formativo 

• Obiettivi delle 4 giornate; 

• Modalità di gestione delle tematiche; 

 

L’Idea di Impresa e la sua Pianificazione  

• L’analisi della Idea Imprenditoriale; 

• Il BP, come documento di Pianificazione e 

Comunicazione: struttura e finalità; 

• Vision, Mission e Business Model; 

 

Il Canvas Model per la strutturazione del Modello di Business 

 

7 Marzo 2016: 9.00/13.00 – 14.00 /18.00 

Sede CCIAA - Marghera 
Analisi del mercato 

• Analisi dello scenario competitivo e della concorrenza: 

identificare il posizionamento dei concorrenti 

• Indagine interna dell’azienda: individuazione dei punti 

di forza e debolezza,  capacità di individuazione dei 

bisogni latenti 

• Comprendere ed interpretare il mercato: l'analisi 

macro-ambientale 

Strategia e Pianificazione 

• Il piano di marketing nella strategia aziendale: tradurre 

gli orientamenti strategici dell’azienda 

• Costruire il piano di marketing: struttura, tappe chiave, 

strumenti e modelli di riferimento 

• Definire le strategie vincenti, dalla segmentazione del 

mercato al posizionamento del prodotto/servizio 

• L’'importanza della differenziazione della propria 

offerta 

• Come determinare correttamente il prezzo di vendita 

• Il piano di comunicazione 

 

15 Marzo 2016 : 9.00/13.00 – 14.00 /18.00 

Sede CCIAA - Marghera 
Un po’ di economia e finanza prima di partire… 

• La valutazione economico – finanziaria di un progetto 

d’impresa 

• Il piano degli investimenti 

• Il conto economico 

• Il piano finanziario 

Un po’ di fiscalità: come vengono calcolate e applicate le 

imposte  

Come determinare il prezzo di vendita sulla base del calcolo 

dei costi 

22 Marzo 2016: 9.00/13.00 – 14.00/18.00 

Sede CCIAA - Marghera 

 

Presentazione di un ente finanziatore: (Modalità di accesso al 

credito/come rapportarsi con le banche/i criteri di 

valutazione del progetto d’impresa) 

 



Come e cosa scrivere nel mio Business Plan 

 

• Il BB come strumento strategico: approfondimenti 

sulle linee guida per la stesura, le finalità, la struttura, 

criteri di redazione; 

Accompagnamento alla stesura del proprio Business Plan 

 

• Dal Canvas Model alla redazione del Business Plan; 

• La stesura dei dati di Marketing Strategico ed 

Economico Finanziari. 

 

 

Sede del percoso:  

SEDE CCIAA e di CAMERA SERVIZI - Via Banchina Molini 8 - MARGHERA 

 

PER INFORMAZIONI: 

Ufficio Formazione e Servizio Nuova Impresa 

CAMERA SERVIZI s.r.l. Società soggetta a Coordinamento e Controllo  

di Camera di Commercio I.A.A. Venezia Rovigo- Delta Lagunare 

Banchina dei Molini 8  

30175 - Marghera VE 

tel. +39 041 8106520/500 

e mail SNI: servizionuovaimpresa@dl.camcom.it 

 

 

 

 

 

 

 

 


