
 

 

 
CAMERA SERVIZI s.r.l. 

Società soggetta a Coordinamento e Controllo  

di Camera di Commercio I.A.A. Venezia Rovigo- Delta Lagunare 

 

 

PERCORSO GRATUITO DI ACCOMPAGNAMENTO ALL’AVVIO D’IMPRESA 

 “TRASFORMARE UN’IDEA IN UN PROGETTO D’IMPRESA”  
 

Camera Servizi s.r.l, attraverso lo Sportello Nuova Impresa, intende promuovere e sostenere l’autoimpiego, 

la creazione e lo start-up di nuove imprese in Provincia di Venezia, attraverso un’offerta integrata di servizi 

di informazione, orientamento, formazione, assistenza tecnica ed accompagnamento 

all’imprenditorialità. 

Le attività sono svolte sulla linea del progetto approvato da Unioncamere “Sviluppo dei servizi di sostegno 

alla creazione e allo start up di nuove imprese” (FP 2014 – codice 180) 

 

SOGGETTI BENEFICIARI: 

 

Il percorso è rivolto a aspiranti imprenditori/imprenditrici 

Potranno partecipare al progetto: 

- Donne (indipendentemente dall’età) 

- Giovani fino ai 35 anni 

- Soggetti che intendono costituire imprese sociali o innovative indipendentemente dall’età. 

- Tutti i soggetti che hanno già svolto un primo percorso/incontro di orientamento 

all’imprenditorialità presso lo Sportello Nuova Impresa di Camera Servizi (Ex- 

Venezi@opportunità). 

I soggetti sopraindicati dovranno inoltre: 

- Avere cittadinanza italiana, ovvero di uno degli Stati Membri dell’Unione Europea 

- Avere età non inferiore ad anni 18 

- Essere residenti a Venezia e Provincia  

- Avere intenzione di avviare la propria impresa nel territorio di Venezia e provincia 

 
FASI DEL PERCORSO DI ACCOMPAGNAMENTO: 

 

Fase 1 – Percorso Formativo “Trasformare un’idea 

in un progetto d’impresa” 

MARZO 

Fase 2 – Accompagnamento alla redazione del 

business plan 

APRILE/MAGGIO /GIUGNO 

Fase 3- Servizio a sostegno della costituzione 

dell’impresa  

APRILE/MAGGIO 

Fase 4– Accompagnamento  all’accesso al credito e 

alla finanziabilità 

MAGGIO/GIUGNO 

Fase 5 Supporto allo start-up DALLA COSTITUZIONE DELL’IMPRESA 

 
DESCRIZIONE DELE PERCORSO DI ACCOMPAGNAMENTO: 

 

Il percorso di accompagnamento prevede a “scalare” le seguenti fasi: 

 

 



Fase 1: Percorso formativo “Trasformare un’idea in un progetto d’impresa” 

Lo scopo è sostenere il partecipante e portarlo a conoscenza degli strumenti necessari per una 

corretta valutazione di fattibilità della propria idea. 

Il percorso formativo sarà articolato in sessioni teoriche e pratiche, di laboratorio in modo da 

poter assimilare al meglio le informazioni e gli strumenti erogati nella formazione d’aula per un 

totale di  tot. 32 ore. 

A questa fase potranno accedere massimo n. 30 aspiranti imprenditori, selezionati sulla base dei 

criteri di valutazione (vedi punto “valutazione delle richieste”) - (PROGRAMMA E DATE – VEDI 

ALLEGATO) 

 

Fase 2: Accompagnamento alla redazione del business plan 

 

La fase 2 prevede lo svolgimento di sessioni di assistenza individuali di accompagnamento nella 

stesura del progetto d’impresa, analisi e verifica della fattibilità e cantierabilità del progetto e 

individuare forme di finanziamento adeguate. 

Questa fase è riservata a 15 aspiranti imprenditori, selezionati tra quelli partecipanti alla fase 1, 

sulla base di criteri di valutazione (vedi punto “valutazione delle richieste”) 

 

Fase 3: Servizi a sostegno della costituzione d’impresa:  

 

Possibilità  di usufruire di consulenze su specifici quesiti, da parte di professionisti specializzati 

(commercialisti, consulenti del lavoro, notai, ecc..) utili alla costituzione di una vera e propria 

impresa ovvero per l’iter da svolgere considerando procedure d’avvio, il possesso dei requisiti, la 

forma giuridica.  

Questa fase e le fase successive (4 e 5) sono riservate a 6 aspiranti imprenditori , selezionati tra 

quelli partecipanti alla fase 2, sulla base dei criteri di valutazione (vedi punto “valutazione delle 

richieste”) 

 

Fase 4 – Accompagnamento  all’accesso al credito e alla finanzi abilità 

 

In questa fase si supporteranno le neo-imprese costituite a seguito della partecipazione alla 

precedenti fasi, cercando di favorire e promuovere l’incontro e il contatto con le banche e gli altri 

organismi potenziali finanziatori. 

 

Fase 5 – Supporto allo start-up 

 

Accompagnamento individuale delle nuove imprese nella fase di post-costituzione per i primi mesi 

di vita. Questa fase servirà per la messa a punto del “core business” della neo-impresa, ma 

soprattutto per lavorare sugli spunti di crescita. 

 

PRESENTAZIONE DELLA RICHIESTA DI PARTECIPAZIONE 

 

Le domande dovranno essere compilate e spedite via mail a servizionuovaimpresa@dl.camcom.it 

entro il 18 Febbraio 2016. 

Il modulo di richiesta di partecipazione sarà inserito nel sito della Camera di Commercio I.A.A. 

Venezia Rovigo- Delta Lagunare www.dl.camcom.gov.it  - continua su Venezia e nel sito di 

Venezi@opportunità www.veneziaopportunita.it (ora denominata Camera Servizi srl) nella 

sezione NEWS. 



 
VALUTAZIONE DELLE RICHIESTE  

 

Fase 1 – I candidati saranno ammessi sulla base della verifica di determinate caratteristiche 

(motivazioni all’avvio di una nuova attività, definizione del progetto coerenza delle competenze 

professionali/personali rispetto all’attività svolta, possesso dei requisiti professionali 

eventualmente richiesti, tempi di realizzazione del progetto) e la pre-fattibilità dell’idea 

imprenditoriale. 

Le valutazioni saranno svolte da due componenti del Servizio Nuova Impresa di Camera Servizi e 

un soggetto incaricato dello svolgimento delle sessioni individuali di accompagnamento alla 

redazione dei BP. 

 

Per le fasi successive  2/3 – le valutazioni nei candidati saranno effettuate dai docenti e consulenti 

tenendo in considerazione il: 

- grado di frequenza alle fasi precedenti 

- stato avanzamento dell’idea 

- esito dei test somministrati durante  le fasi precedenti 

 

COMUNICAZIONE ESITI DELLA SELEZIONE:  
 

La selezione dei partecipanti si terminerà entro cinque giorni prima dell’inizio del corso.  

L’esito della selezione sarà comunicato via mail a ciascun candidato. 

Per chiedere informazioni sullo stato e l’esito della selezione, gli interessati possono scrivere a 

servizionuovaimpresa@dl.camcom.it o telefonare allo 0418106500/520. 

 

ALLEGATO: 

FASE 1 - PROGRAMMA E DATE PERCORSO FORMATIVO  

 

  
1 Marzo 2016: 9.00/13.00 – 14.00 /18.00 

Sede CCIAA - Marghera 
Introduzione al percorso Formativo 

• Obiettivi delle 4 giornate; 

• Modalità di gestione delle tematiche; 

 

L’Idea di Impresa e la sua Pianificazione  

• L’analisi della Idea Imprenditoriale; 

• Il BP, come documento di Pianificazione e 

Comunicazione: struttura e finalità; 

• Vision, Mission e Business Model; 

 

Il Canvas Model per la strutturazione del Modello di Business 

 
07 Marzo 2016: 9.00/13.00 – 14.00 /18.00 

Sede CCIAA - Marghera 
Analisi del mercato 

• Analisi dello scenario competitivo e della concorrenza: 

identificare il posizionamento dei concorrenti 

• Indagine interna dell’azienda: individuazione dei punti di 

forza e debolezza,  capacità di individuazione dei bisogni 

latenti 

• Comprendere ed interpretare il mercato: l'analisi macro-

ambientale 



Strategia e Pianificazione 

• Il piano di marketing nella strategia aziendale: tradurre 

gli orientamenti strategici dell’azienda 

• Costruire il piano di marketing: struttura, tappe chiave, 

strumenti e modelli di riferimento 

• Definire le strategie vincenti, dalla segmentazione del 

mercato al posizionamento del prodotto/servizio 

• L’'importanza della differenziazione della propria offerta 

• Come determinare correttamente il prezzo di vendita 

• Il piano di comunicazione 

 
15 Marzo 2016: 9.00/13.00 – 14.00 /18.00 

Sede CCIAA - Marghera 
Un po’ di economia e finanza prima di partire… 

• La valutazione economico – finanziaria di un progetto 

d’impresa 

• Il piano degli investimenti 

• Il conto economico 

• Il piano finanziario 

Un po’ di fiscalità: come vengono calcolate e applicate le 

imposte  

Come determinare il prezzo di vendita sulla base del calcolo 

dei costi 

22 Marzo 2016:  9.00/13.00 – 14.00 /18.00 

Sede CCIAA - Marghera 

 

Presentazione di un ente finanziatore: (Modalità di accesso al 

credito/come rapportarsi con le banche/i criteri di 

valutazione del progetto d’impresa) 

 

Come e cosa scrivere nel mio Business Plan 

 

• Il BB come strumento strategico: approfondimenti 

sulle linee guida per la stesura, le finalità, la struttura, 

criteri di redazione; 

Accompagnamento alla stesura del proprio Business Plan 

 

• Dal Canvas Model alla redazione del Business Plan; 

• La stesura dei dati di Marketing Strategico ed 

Economico Finanziari. 

 

 

Sede del percoso:  

SEDE CCIAA e di CAMERA SERVIZI - Via Banchina Molini 8 - MARGHERA 

 

PER INFORMAZIONI: 

Area Formazione e Servizio Nuova Impresa 

CAMERA SERVIZI s.r.l. Società soggetta a Coordinamento e Controllo  

di Camera di Commercio I.A.A. Venezia Rovigo- Delta Lagunare 

Banchina dei Molini 8  

30175 - Marghera VE 

tel. +39 041 8106520/500 

e mail SNI: servizionuovaimpresa@dl.camcom.it 


